
 

TEMI AFFRONTATI 

INVITO 
Corso di Formazione 

INSEGNARE LA GIOIA DI DONARE 

 
Con il contribuito del:  Bando “Formare per accompagnare 2014” 

L’Associazione Jobel Onlus promuove un 

Corso di Formazione per le OdV  

del Friuli Venezia Giulia 

 

14 - 21 Marzo 2015 
ore 9.00-13.00/14.00-17.00 

28 Marzo 2015 
ore 9.30-13.00/14.00-16.30 

 

presso sala conferenze  

Consorzio Isontino Servizi Integrati - C. I. S. I. 

via Pietro Zorutti, 35  

 

Gradisca d'Isonzo (GO) 

Che cosa vuol dire per un’organizzazione non profit fare raccolta fondi? Si tratta solo di chiedere soldi o c’è dell’altro? E’ sufficiente provarci o 
esiste un metodo? Ci sono strumenti più o meno adatti? E le organizzazioni di volontariato che vivono sul territorio che possibilità di successo 
hanno? Queste sono solo alcune delle domande che un ente non profit si pone in un contesto come quello attuale in cui, a causa della crisi 
economica e della diminuzione dei fondi pubblici, sente come prioritario il bisogno di potenziare la propria capacità di acquisire nuove risorse.                                                        
Il corso “INSEGNARE LA GIOIA DI DONARE” vuole darvi risposta, attraverso un metodo che, collegando teoria e pratica e coinvolgendo in prima 
persona i partecipanti, darà loro degli strumenti concreti da poter utilizzare subito nella propria organizzazione, per iniziare a mettere in atto 
una strategia di fundraising di successo. 

Prepararsi a raccogliere fondi 
 

Siamo sicuri di conoscere la nostra 

organizzazione e il territorio su cui opera? 

Spesso anche se ne siamo convinti non è così. 

Molte volte, infatti, si sottovalutano alcuni 

aspetti e dinamiche interne, pensando che i 

problemi della propria organizzazione siano 

dovuti alla mancanza di soldi ma è esattamente 

il contrario: le risorse fanno fatica ad arrivare 

proprio a causa di alcune criticità che devono 

essere affrontate. Solo diventando consapevoli 

di ciò e delle reali potenzialità del territorio in cui 

si vive è possibile ottenere risultati in termini di 

raccolta fondi. 

 

Principi e mercati di fundraising 

 
Ci sono delle regole di base senza le quali 

l’attività di raccolta fondi diventa una semplice 

attività di richiesta di sostegno che nel lungo 

termine non paga e non dà i risultati sperati. 

Vedremo quali sono con una panoramica sui 

mercati, ovvero sui potenziali soggetti cui 

potersi rivolgere per chiedere risorse (persone 

fisiche, aziende, fondazioni, enti pubblici), e 

sugli strumenti di richiesta che si possono 

utilizzare per ciascuno di essi. 

Il ruolo dei volontari e dei consigli 

direttivi 

 
Senza volontari e partecipazione dei consigli 

direttivi nel processo di raccolta fondi, non è 

possibile avviare una attività di fundraising di 

successo. Quest’ultima, infatti, non può essere 

delegata ad una sola persona ma deve 

coinvolgere tutta l’organizzazione.  

 

Impostare l’attività di fundraising 

 
L’attività di raccolta fondi non è fatta di semplici 

iniziative che si susseguono durante l’anno, ma 

presuppone la definizione di obiettivi concreti, di 

una strategia per raggiungerli e di un metodo di 

lavoro che guidi tutto il processo di fundraising. 

 

Il territorio: punto di forza per la 

raccolta fondi 
 

Le organizzazioni territoriali hanno grandi 

potenzialità di raccolta fondi date proprio dalla 

loro relazione con il territorio. Anche le grandi 

organizzazioni se ne stanno accorgendo: e noi 

che sul territorio ci siamo, cosa facciamo? 

Una comunicazione efficace a 

servizio del fundraising 

 
Per un’organizzazione che opera sul territorio è 

fondamentale far conoscere ciò che fa e perché 

lo fa alle persone, alle aziende e alle istituzioni 

che vi sono presenti. Comunicare in modo 

efficace è importante e per questo ci vogliono le 

modalità e gli strumenti più adatti. 

“Quanto meno abbiamo, più diamo. Sembra assurdo, 

però questa è la logica dell'amore.”  
                                                                  Madre Teresa di Calcutta 

 

  

RELATORI: 

Luciano Zanin (Presidente ASSIF  

Associazione italiana dei Fundraiser) 

Marta de Narda (Fundraiser) 

 

SEGRETERIA ORGANIZZATIVA: 

Associazione Aiuti Senza Confini O.n.l.u.s. 

Via del Broi, 4 Frazione Madrisio 

33030 Varmo (Ud)  

Email: info@aiutisenzaconfini.org 

Cell. 377 5390103 

 

PER ISCRIZIONI:  

Scheda online: http://goo.gl/forms/kIHvs7j5Cp 

 

 

 

In collaborazione con:  

mailto:info@aiutisenzaconfini.org

